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www.umbachpartner.com

Training + Consulting

Workshops in Bonn und persénliche Beratung
Ihre Bemerkungen helfen, das Training fur Sie effektiver zu machen:

e |hre Ziele: Was moéchten Sie mit dem Seminar erreichen?

e Erfolgskriterien: Woran erkennen Sie personlich, dass Sie Ihre Ziele erreichen?

e Anhand welcher Kenngrof3en wird Ihr Erfolg im Unternehmen bestimmt?

e In welchen drei Aspekten méchten Sie Ihre Leistung weiter verbessern?

e Bei welcher Ihrer Top-Prioritaten soll das Seminar Sie unterstitzen?

e Was ist dabei die gro3te Herausforderung oder Hurde?

e Was sollte beim Seminar auf jeden Fall beachtet werden?

e WWenn Sie beruflich morgen etwas &ndern kdnnten, was wéare das?

e Welchen Rat wurden Sie einer neuen Person in lhrer Position geben?

e Welche Meilensteine aktueller Projekte sind fur das Seminar relevant?
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